El text argumentatiu
1r taller: PLANIFICACIO DEL TEXT ARGUMENTATIU

Argumentar és portar un auditori a compartir unes tesis o opinions determinades. Qui
argumenta té com a objectiu convéncer d’altres persones en les quals se suposen
creences, maneres de veure diferents i en les quals se suposa una certa resisténcia a
canviar-les. El que es proposa I'argumentador €s convéncer-les amb la utilitzacioé del
llenguatge. Per poder influir millor en un auditori, se’l pot condicionar per diversos
mitjans: musica, il-luminacié, to demagogic, decorats, control teatral (Perelman,
Olbrechts-Tyteca, 1989).

ELEMENTS BASICS D’'UNA ARGUMENTACIO

Un tema al voltant del qual es desenvolupa l'activitat argumentativa i que es tradueix
en un missatge. El tema sol ser polémic, controvertit o, si més no, opinable. | se sol
enunciar en forma d’'una paraula o un grup de paraules sense un verb conjugat.

Ex. Tema: La politica lingUistica de la Uni6 Europea.

Una conclusié (o tesi). Es un punt de vista, una proposicié de la qual una persona vol
convéncer-ne una altra. Es alld que es vol demostrar o provar. L’argumentacié pot
contenir una sola conclusio o diverses. En aquest cas una se sol percebre com a més
rellevant que les altres, i sol tenir un sentit més global. La conclusié sol formular-se
verbalment amb un verb conjugat.

Ex.: Conclusid: Les institucions europees no s’impliquen prou en la promocié de les
llengiies minoritaries...

Els agents de I'activitat argumentativa. Soén la persona que proposa la conclusio i el
seu interlocutor, la persona que s’oposa a la conclusio, o oponent, que pot plantejar un
contradiscurs amb objeccions que poden arribar a la refutacio de la tesi.

Els arguments. La conclusié ha de tenir el suport en fets que puguein donar la raé a
la persona que la defensa. Per aquest motiu aquesta persona aporta unes dades o
unes raons pertinents, tan explicitades i matisades com calga, que justifiquen la seua
tesi.

Ex.: Argument 1: ..segons linforme de I'Observatori Lingiistic de la Universitat
Autonoma de Barcelona. Argument 2: ...perqué hi ha paisos de la Unio reticents a
aquesta promocio. Argument 3: ...ja que I'any 2002 només s’hi ha destinat el 60 % del
pressupost de I'any anterior.

Tipus d’arguments:
* Arguments amb exemples

Els arguments basats en exemples consisteixen a aportar proves que justifiquen una
generalitzacioé expressada en una tesi o conclusio.

Ex.: Conclusio: Als gats, els agrada el formatge. / Argument amb exemple: El meu gat
aquest mati se n’ha menjat 400 grams.

Es tracta d’un tipus d’argument molt emprat en els discursos argumentatius. Es té
realment la sensacioé que una tesi queda demostrada si es poden aportar exemples de



la seva veracitat. Una afirmacié es pot reforgar amb un o més exemples especifics (si
cal, es pot citar I'autoritat que els ha generat).

Activitat 1: Argumenteu amb un exemple la segiient conclusié

“L’us dels ordinadors personals fomenta la incomunicacio de les persones.”

Exemple:

Quan els exemples de les argumentacions son objectables, és facil que 'oponent hi
presente contraexemples, que es poden definir com exemples que invaliden la
conclusio que es vol defensar.

Ex.: Conclusio: Les guerres soOn causades pel desig de dominacio territorial.
Argument (amb exemples): La conquesta romana, les guerres napoleodniques i Hitler
en sén una bona mostra.

Tot i que els exemples adduits potser demostren la tesi, és possible trobar
contraexemples que la invalidarien (la guerra civil espanyola, per exemple). L’exercici
de cerca de contraexemples és molt saludable per part de la persona que construeix
'argumentaciod, ja que constitueix un bon métode de verificacié del que afirma abans
de donar-ho per definitiu.

Els exemples que constitueixen un argument han de ser fiables, representatius i
fonamentats i integrar-se amb equilibri en el discurs.

* Arguments per analogia

Els arguments que es basen en una analogia consisteixen a defensar una conclusié
sobre una realitat determinada a partir de la comparacié amb una altra realitat amb la
qual hi ha algunes semblances. A partir d’aquestes semblances, precisament, es
prolonga la similitud fins a 'aspecte especific sobre el qual s’emet la conclusié.

. Ex.: Conclusié: S’ha de privatitzar la sanitat publica del pais perqué el sistema
funcione i amb més garanties. / Argument 1 (per analogia): A Nova Gal-les del Sud
s’ha fet el mateix i tot funciona molt bé. / Argument 2 (per analogia): La privatitzacio
d’altres serveis publics del pais com el de telefons ha portat éxit econdmic i millora del
servei.

Els arguments per analogia solen ser efectistes i didactics, pero6 sén poc
concloents i poden ser facils de rebatre.

Activitat 2: Argumenteu amb una analogia la segiient conclusio:
“Es pot millorar la nota si preguntem dubtes a classe”, explicant un altre cas en qué
resoldre dubtes ajude a millorar una situacié.

* Arguments d’autoritat

Els arguments d’autoritat aporten afirmacions o conclusions que es basen en el fet que
han estat enunciades per un locutor particular autoritzat.

Ex.: Conclusio: L’atur baixara. / Argument (d’autoritat): Ho ha afirmat el conseller
d’Economia.



Activitat 3: Indiqueu un argument d’autoritat per a la segiient conclusié

La industria de la pesca japonesa posa en perill la supervivéncia de moltes espécies
de balenes.

Autoritat:

Qui o qué és l'autoritat, que sosté els arguments d’aquest tipus? L’autoritat pot ser:

a) una autoritat difusa constituida per la saviesa popular, els costums, el temps, el
consens universal, I'opinio, la Ciencia, etc. Aquesta mena d’autoritat, en general,
genera unes argumentacions debils i vagues, amb molt poca capacitat demostrativa.

b) els experts i els professionals especialitzats en una questio (persones,
organitzacions, grups, etc.), que solen generar unes argumentacions més solides. En
els casos dels exemples de més amunt, el conseller dEconomia i Greenpeace
formarien part d’aquesta categoria.

* Arguments sobre les causes

De vegades es prova d’explicar o justificar una afirmacio recorrent a les seves causes.
En aquests casos es parla d’arguments relacionats amb les causes.

. Ex.: Conclusid: S’han mort les petunies. / Argument (causal): Ha fet molta calor.
Les causes que configuren un argument han de ser justificades, rellevants i suficients.

Activitat 4: Indiqueu una causa possible per cadascuna de les segients
conclusions:

- No tinc facilitat per aprendre llengies.
- M’agrada aprendre llengues.
* Arguments deductius

Els arguments deductius s6n aquells que es basen en sil-logismes. Un sil-logisme és
un discurs compost de tres enunciats simples. Un, que és la conclusid, s’infereix dels
altres dos, que son les premisses. Cada premissa té un terme en comu amb l'altra
premissa i un terme en comu amb la conclusid.

Ex.: Premissa 1: Els animals sén mortals. / Premissa 2: Els homes sén animals. /
Conclusié: Els homes sén mortals.

A diferéncia d’altres arguments, que sempre soén incerts d’'una manera o d’una altra,
els deductius ofereixen certesa, sempre que les premisses siguin certes, situacié que
no és gaire habitual en la vida quotidiana. En qualsevol cas, si es parteix d’unes
premisses fortes, degudament justificades, es pot garantir que la conclusié sempre ho
sera.

Hi ha arguments deductius de diverses menes. Un primer tipus ('anomenat
tradicionalment modus ponens) respon a l'esquema seglent (on p i g son
proposicions). Premissa 1: Si p, llavors q. Premissa 2: p. Conclusié: Per tant, q.

Ex.: Premissa 1: Si somriu, es troba millor./ Premissa 2: Somriu. / Conclusié: Per tant,
es troba millor.



Premissa 1: Si la conducciéo de motos és molt perillosa, hauries de vigilar quan surts
amb la moto. Premissa 2: La conduccido de motos és molt perillosa. Conclusio: Per
tant, hauries de vigilar quan surts amb la moto.

Un segon tipus d’argument deductiu (anomenat tradicionalment modus tollens) respon
a 'esquema seguent: Premissa 1: Si p, llavors q. / Premissa 2: No-q. / Conclusio: Per
tant, no-p .

. Ex.: Premissa 1. Si plou, la terra s’assaona. / Premissa 2: La terra no
s’assaona. /
Conclusié: Per tant, no plou.

Activitat 5: Construiu un argument seguint aquesta estructura: Si llig, aprén vocabulari,
per tant.....

* Laincompatibilitat

> Reprodueix la relacié matematica segons la qual A no pot ser igual a B. Per ex.
es impossible comencgar les classes a les 8 del mati i pretendre que a les 2 del migdia
encara estem atents a classe.

Activitat 6: Construiu un argument per justificar I'horari que preferiu a les classes de
llengua seguint aquest raonament: ............

* Fal-lacies argumentatives

Les fal-lacies son errors en els arguments, violacions en les regles dels bons
arguments o, per extensio, arguments que es consideren inacceptables.

- Fal-lacia per la ignorancia. Consisteix a afirmar la veritat d’'una conclusié perqué no
s’ha pogut demostrar el contrari.

Ex.: Argument: No s’ha pogut demostrar mai amb proves fefaents que existeisca la
vida extraterrestre. / Conclusio: No existeix la vida extraterrestre.

- Fal'lacia d’atac a la persona (també anomenada ad hominem). Té relaci6 amb
'argument d’autoritat, del qual ja s’ha parlat. Es produeix quan s’ataca una conclusio
no pas pel que s’hi afirma, siné directament per la persona que I'ha feta. Es molt
propera a aquesta la fal-lacia per la desqualificaci6 de la font, que consisteix a
menysprear un argument, fins i tot abans d’esmentar-lo, amb un llenguatge emotiu.

Ex: Conclusio: L'eutanasia activa no s’hauria de legalitzar. / Argument (d’atac a la
persona): Perqué ha afirmat el contrari Joan Amic, el director de I'Institut Catala de
la Salut. / Argument (desqualificacié de la font): No podem fer cas dels esverats que
proposen el contrari.

- Fal-lacia de la pista falsa. Es produeix quan en una argumentacio es fa referéncia a
un aspecte que no té relacioé directa amb la qulestid sobre la qual es vol argumentar i
que, per tant, distreu I'atencié. Per exemple, si s’argumenta en relacié amb la idoneitat
pedagogica de les noves tecnologies en I'ensenyament, seria una fal-lacia de la pista
falsa fer referéncia als preus dels equips informatics, aspecte que hi té una relacio
remota, que no té res a veure amb I'argumentacié sobre pedagogia.

- Fal-lacia ad populum. Consisteix a apel-lar a les emocions d’una multitud, a apel-lar a
un comportament general. Es clar que aquesta mena d’argumentacions es desmunten



en contextos d’exigéncia argumentativa mitjana-alta, si no s’aporten proves
relacionades amb la generalitzacio.

Ex.: Argument: Tothom ho diu. / Conclusié: L'empresa té un personal altament
qualificat.

Els mateixos fets, explicats amb més distancia, podrien generar una argumentacio del
tot correcta. Les fal-lacies son errors en els arguments que invaliden el raonament.

Activitat 7: Inventeu una fal-lacia relacionada amb la conclusio seglent
“Els alumnes volem canviar el dia de 'examen”.
Fal-lacia:

CONSTRUCCIO DEL TEXT AMB ARGUMENTS
Es imprescindible un procés de reflexié abans de verbalitzar un text amb arguments.

L’estructura dels textos amb arguments té una tradicid, perd és molt variable. | depén,
en Ultim terme, de la llibertat i 'estratégia compositiva de 'autor. Es habitual que els
textos argumentatius se supediten a una estructura general com la seglent:

[1] Introduccidé. Serveix per a la captacid de l'atencid del public, i té I'objectiu de
buscar-ne la complicitat. Pot tenir més o menys extensid i ser més o menys
necessaria.

[2] Exposicié. L'explicaciéo del cas es fa fins al punt que cal, adequant-se al que
necessita 'auditori amb arguments que confirmen les posicions propies i fonamenten
la conclusié personal que es defensa.

[3] Conclusié. Al final se sol formular la conclusié a la qual s’ha arribat, que ha
d’afirmar només el que ha estat provat al llarg de 'argumentacio i pot contenir un breu
epileg.

En els intercanvis verbals orals i escrits en la nostra societat hi ha alguns géneres que
estan destinats de manera especifica a vehicular opinions utilitzant de manera
explicita arguments. Aquest tipus de discurs pot adoptar formes diferents, des de la
carta dels lectors d’un diari fins a un discurs electoral o un article d’opinié. Dins dels
generes argumentatius trobem la dissertacié que és una exposicido argumentada de
I'ambit académic, en la qual s'exposen coneixements sobre un tema, perd amb una
aportacio personal.



Activitat 8: Planifiqueu el text definitiu per a la vostra dissertaci6 sobre EL
PLURILINGUISME: el valor de saber llengiies en la nostra societat.

1. Poseu-li un titol tematic.

2. Comproveu que el registre emprat és formal, com correspon a un text
académic.

Extensio: escrita (aproximadament un full) i oral (3 0 4 minuts cada parella).
4. Estructura:

* Introduccié: plantejament de les idees o tesi que defenseu sobre com pot
millorar-se la classe de llengua.

* Arguments per recolzar aquestes idees: sobre les classes de les diferents
llenglies que estudieu, els métodes que considereu que us ajuden a
aprendre més, les coses que canviarieu i les que proposarieu per millorar-
les: continguts, metodologia, planificacié, temporitzacio, avaluacio, etc.

* Conclusi6 sobre com millorar les classes de llengua a partir dels
arguments exposats.

w

L’ordre pot ser variable:
a. Presentacié de la tesi i arguments que la recolzen
b. Presentacio del tema, arguments i tesi (com a conclusid)

c. Presentacio de la tesi, arguments i repeticio de la tesi.

Tipus d’arguments que podeu emprar:

* Exemples. Explicant situacions en qué ha estat favorable saber llengies.

* Analogies per justificar opinions com: “Es pot millorar la comunicacié6 amb les
persones si sabem moltes llengles”

* Argument d’autoritat com:“Aprendre més llenglies ens ajuda a conéixer millor
les nostres2. Penseu quina autoritat pot enunciar una idea com aquesta i si la
utilitzarieu en la vostra argumentacié o en buscarieu d’altres.

* Causes possibles per opinions com: No tinc facilitat per aprendre llengles. /
M’agrada aprendre llengles.

* Argument deductiu com: Si llig, aprenc vocabulari, per tant.....

* Argument d’incompatibilitat: per justificar opinions com I'horari que preferiu a
les classes de llengua.

» Eviteu utilitzar fal-lacies com les que hem vist.

A partir del que hem treballat sobre els recursos del text argumentatiu planifiquem i del
text que ja heu escrit sobre els avantatges de saber llengiies, planifiquem el text
definitiu per a la vostra dissertacio:

Poseu-li un titol tematic.
» Comproveu que el registre emprat és cal elaborar:
. Tema: Com es pot aprendre millor en la classe de llengua.

* Registre formal.



* Presentaci6Extesnsio: escrita (aproximadament un full) i oral (3 0 4 minuts
cada parella).
¢ Estructura:

1. Introduccio: plantejament de les idees o tesi que defenseu sobre esl
avanatatges de saber llengies.

2. Arguments per recolzar aquestes idees: sobre els efectes positius de saber
diferents llengles, els métodes que considereu que us ajuden a aprendre
més, les coses que canviarieu i les que proposarieu per millorar-les, quines
llenglies conveé que aprengueu i perque.

3. Conclusio sobre la conveniéncia de saber llengles a partir dels arguments
exposats.

Recordeu que I'ordre pot ser variable:
a. Presentacié de la tesi i arguments que la recolzen
b. Presentacio del tema, arguments i tesi (com a conclusié)

c. Presentacio de la tesi, arguments i repeticio de la tesi.

2n taller: TRETS LINGUISTICS DEL TEXT ARGUMENTATIU

Els textos argumentatius solen tenir una forta preséncia de I'emissor i de les seves
opinions i valoracions i, doncs, hi predomina la modalitzacié de tipus valoratiu. La
modalitzacié és un mecanisme de cohesié que inclou els mitjans fonoldgics (o grafics),
morfolodgics, léxics i pragmatics que permeten manifestar I'actitud, el grau de
coneixement, els sentiments o les valoracions de l'emissor respecte del que diu.
L'argumentacio esta directament vinculada a la modalitzacié, de manera que un text (o
una sequéncia) molt modalitzat probablement sera argumentatiu, si bé també trobem
textos argumentatius que, en conjunt o en part, recorren a mecanismes vinculats a
l'objectivitat.

NIVELLS MECANISMES EXEMPLE
Fonologicografic | Fendmens d'émfasi tonal o M'ha comprat dos regals, no
marques un.

escrites equivalents

Fonologicosintactic | Modalitats oracionals no

assertives: .
Qué has comprat?

* Interrogativa. Seu ara mateix!

* Imperativa.
e Exclamativa. Quina bona ideal
¢ Dubitativa. No sé si acabaré.

* Desiderativa. Tant de bo que em truque.




Morfologic Afixos:

* Sufixos diminutius i Li va portar un regalet
augmentatius. graciosissim.

* Sufixos i prefixos de
superlatiu.

Para taula ara mateix!
Mode verbal, sobretot

imperatiu.

Léexic Verbs i predicats

* Performatius. T'assegure que tornara.

* Modals. Ha de tornar avui mateix.

Adverbis i locucions oracionals. Probablement. no vindra

Elements Iéxics valoratius:

* Verbs, substantius i L'impressionant xoc de
adjectius. cotxes,

* Adverbis i sintagmes
preposicionals.

* Quantificadors.

lamentablement, va provocar

moltes desgracies.

Pragmatic Interjeccions. Déu meu! No sé qué fer.

Unitats fraseologiques. Va fer mans i manigues per

) . ) solucionar-ho.
Algunes figures retoriques:

metafora, Era (com) un porc menjant.
comparacio, hipérbole, ironia. El seu «ya veremos» era
sospitos.

Canvi de registre o alternanga
de codi.

Es poden utilitzar tipus de verbs relacionats amb la causalitat o la conseqiéncia
(causar, fer, ocasionar, produir, generar, suscitar, motivar, etc.), amb les operacions
basiques d’argumentacié (inferir, deduir, resultar, concloure, conjecturar, etc.) o amb
els actes de diccio (dir, afirmar, al-legar, expressar-se, etc.).

Es habitual voler-se objectivar, en una argumentacié (alld objectiu sempre t& més
credibilitat que alld subjectiu), i, per tant, son frequents els mecanismes
d’impersonalitzacio.

Ex.: Hem fet moltes objeccions al projecte i considerem que no és valid. / S’han
fet moltes objeccions al projecte i s’ha considerat que no és valid. [Qui
exactament?]

Els aspectes de cohesid i coheréncia del text sén molt elaborats en els textos amb
una exigéncia argumentativa forta. Podem destacar, per exemple, les marques



d’ordre (en primer lloc, finalment, d’'una banda...), els connectors que expressen
causa o conseqiiéncia, que introdueixen arguments o conclusions (ja que, perque,
aixi doncs, per tant, en conclusié, en conseqiéncia, de manera que...); les
expressions d’oposicio (perod, sind, encara que, malgrat que, dissentir, oposar-se),
els guions i els paréntesis (que marquen la importancia de la informacié que
s’ofereix), el to de la veu, les cometes i les citacions (per destacar paraules, o
adduir les paraules d’algu); mots avaluadors (bo, dolent, positiu, negatiu...).

Ex.: Finalment [marca d’ordre], vull denunciar que hi ha moltes persones —meés
d’'un miler— [paraules entre guions, pronunciades, si el text és oral, en un to de
veu meés greu] que viuen en condicions infrahumanes [mot avaluador] als camps
de concentracio del pais. Perqué [connector] els informes dels observadors
internacionals assenyalen la preséncia de diversos d’aquests camps, que el
secretari general de 'ONU, d’altra banda [marca d’ordre], va qualificar ahir de
"monstruosos i abominables" [citacio amb cometes/ mots avaluadors]. Es tracta,
pel que sembla, d’'uns camps molt semblants als de I'Alemanya nazi que, per
tant, [connector conclusiu] cal provar d’eradicar com més aviat millor. [amb un to
de veu emfatic, si és oral]

El text amb arguments presenta molts elements, també, que es relacionen amb la
retorica. Entre aquests elements, que poden constituir una amplia llista de recursos,
es pot destacar, per exemple, la utilitzacié de la ironia o de 'humor. Els textos que
saben incorporar amb elegancia aquests trets retorics se situen en un terreny amable,
lluny de la tensié que genera molt sovint I'acte d’argumentar, i poden arribar a
conveéncer fins i tot amb molta més subtilitat que fent servir altres recursos.

Es habitual que els textos amb arguments presenten molts recursos retorics. Es poden
destacar els simils i les metafores (a la base de moltes analogies), que de vegades
arriben a vertebrar un text sencer com a correlats objectius. També diversos recursos
de repeticio, caracteristics de la funcio poética del llenguatge, que es poden concretar
en anafores o paral-lelismes de tota mena, o enumeracions.

Activitat 9: Indiqueu en la segient dissertacido els connectors, els mots
avaluadors i els simils.




Dissertacio sobre la desmemoria

No sé perqué estavem corrent una tarda pel barri vell i vam acabar a un
carrer sense sortida. Els records es van desdibuixant. He oblidat el nom
d'una xica que em va fascinar durant un sopar a un restaurant que no
recorde. Erem set. Quatre xics i tres xiques. Teniem quinze anys. La xica em
va agradar i al cap d'una setmana em vaig assabentar que va ser reciproc.
No la vaig veure mai més i ara, tretze anys després, tot sembla un somni.
Puc visualitzar una passejada nocturna pel passeig de Platja d'Aro parlant
d'una série amb una altra xica que tampoc recorde el seu nom i amb prou
faenes visualitze la seva cara. Agafe la foto de promocié i els noms van
desapareixent, fins i tot em trobe amb cares que no sabia que existien, de
fet, ara, set anys després de comencar a treballar a Bell-lloc, em costa molt
veure'm amb polo i em sembla que he portat la corbata tota la vida. Agafe
apunts de la universitat i sembla impossible que féra capac de dissertar
sobre Schelling sense desesperar-me. No ho entenc. Em desconec. En fi,
que ara comence a entendre el meu avi quan explica content una historia i a
mig fer ha de parar perqué no recorda ben bé el que va passar, i acaba fent
el que faig jo, inventant-m'ho afavorint la meva imatge per dissimular la meva
desmemoria.

Ddiumenge 25 de marg de 2012

http://lapastanagaverda.blogspot.com.es/2012/03/dissertacio-sobre-la-
desmemoria.html

Els textos argumentatius solen contenir, també, referéncies a fets i elements
culturals del coneixement compartit, topics, maximes o proverbis, aforismes que
donen autoritat al que es defensa i que augmenten el prestigi de linterlocutor.
Presenten, a més, antitesis, perifrasis, recursos propis de I'oratoria, emfasitzacio
sobre determinades parts del text, o desautomatitzacidé del sentit de les paraules,
interrogacions retoriques entre molts altres fenomens. S’hi pot trobar, doncs, una
extraordinaria riquesa d’elements retorics.

Ex.: Veiem un cas en qué l'autor trenca els automatismes de la parla habitual i hi
introdueix algunes variacions. Es tracta d’'un conte de Pere Calders en qué el
narrador ens diu «[...] 'Enric Comajustans, que era doctor en Ciéncies
Matematiques i en Fisica, un dels majors tocadors de peus a terra del pais...»
(«Un trau a l'infinit», Invasié subtil i altres contes, p. 10). Es clar que amb tocador
de peus a terra no trobem cap frase feta, perd si «tocar de peus a terra». En
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realitat, allo que ha fet 'autor ha estat trencar 'automatisme que genera la frase i
derivar-lo cap a una activitat habitual del personatge.

Trobem alguns versos d’Estellés on hi ha un component desautomatitzat de la
parla. Enfront d’'una frase habitual com ara «traure a pixar el gos», l'autor
contraataca amb «trac a pixar al capaltard la rabia» (L'inventari clement, OC, VI,
p. 201). A «Jo et vull al meu costat per a tota la mort!» (La clau que obri tots els
panys, OC, VI, p. 256) es contraposa el valor sentencios de I'expressid «per a
tota la vida» amb un que es refereix a I'eternitat, amb la qual cosa el vers guanya
en contundéncia significativa.

Activitat 10: Trieu un aforisme o frase habitual i empreu-lo desautomatitzat o
com a argument d’autoritat per argumentar en el vostre text sobre la lectura a
les classes de llengua. Podeu prendre exemples com els seglents:

+ “La lectura fa a 'home complet; la conversa, agil, i I'escriptura, precis.”
Francis Bacon. (Londres, 1561-id., 1626)

“La millor manera d’aprendre a escriure és llegir.” Eva Piquer
(Barcelona 1969).

+ “La ment s’ha de formar llegint intensament, no llegint moltes
coses.” Quintilia, pedagog i retoric roma (35-95).

+ “Jo soc allo que he llegit i allo que estic disposat a llegir. De la
mateixa manera que n'hi ha que defensen que som allo que
mengem, som més encara el que llegim.” Jaume Cabré (Barcelona
1947).

+ “No hi ha cap llibre tan dolent que no siga profitds en algun
aspecte.” Plini el Vell, escriptor llati (~24-79).

+ “La carrera de lector és llarga i esforgada, i tot é&s comencar.” Emili
Teixidor (Roda de Ter, Osona 1933).

“Escriure és llegir, els llibres surten dels llibres.” Mercé Ibarz (Saidi,
Baix Cinca 1954).

+ “El plaer més dificil de transmetre és el de llegir.” Montserrat Roig
(Barcelona 1946-1991).

+ “La lectura és com el paracaigudisme: en condicions normals el
practiquen alguns esperits arriscats, perd6 en cas d’emergéncia
salva la vida a qualsevol.” Juan Villoro, escriptor i periodista mexica
(1956).

Activitat 11: Reviseu els trets linguistics de la vostra dissertacio i incloeu-hi
alguns dels recursos linglistics que hem treballat: connectors, interrogacio
retorica, metafores, comparacions, elements léxics valoratius, etc.

Escriviu la versid definitiva per a la proxima classe amb lletra Arial 11,
interlineat 1’5. Extensio: aproximadament una pagina.
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3r taller: Planificacié de la presentacioé oral de la dissertacio

1. A I'nora de preparar una exposicio oral, cal fer-se cinc preguntes basiques:

* On?: localitzacio espacial i temporal de la intervencio.

* A qui?: auditori a qui s'adreca l'exposicio.

* Per queé?: objectius de I'exposicio.

*  Queé?: guid.

* Com?: recursos verbals i no verbals, mitjans de suport.

En el nostre cas, es tracta d’'una exposicié de I'argumentacid que hem preparat
préviament per exposar-la a una classe amb els companys i els professors de llengua.
El motiu és explicar als professors les propostes que teniu per millorar I'eficacia de les
classes de llengua. Ho fareu mitjangant un guié i explicant la ra¢ d’aquestes propostes.
Utilitzareu també un suport visual amb la projeccié de diapositives que presenten les
idees fonamentals que aneu a exposar.

Es important tenir en compte la foma d’emissié: tindreu el text escrit davant per
consultar alguna dada perd no I'heu de llegir, I'heu d’explicar. També preparareu
diapositives amb el vostre guié com a suport del que aneu a explicar i, abans de
comengar la sessié comprovarem que tot estiga a punt i que l'audiéncia se situe de
manera que veja la projeccid. La claredat i la precisio s6n element claus per fer
'exposicié comprensible. Perqué el missatge arribe amb claredat, a més de qué es diu,
és important com es diu.

Els principals elements no verbals i paraverbals que apareixen en el procés de
comunicacio davant d’'un public son els seguents:

La mirada. Es I'element principal de contacte amb l'auditori. Serveix no només per
emetre informacio, sind també per recollir-ne. La mirada d'un bon orador ha
d'expressar que parla per a tots i cadascun dels presents. La mirada permet controlar
la recepcié del discurs i aconseguir feedback. S’anomena feedback o
retroalimentacio la influéncia de la reaccié del public en el discurs de I'orador. Tot i que
l'orador porta el pes de la comunicacié, el public també comunica, no amb el
llenguatge oral, perd si a través de gestos, mirades o posicions, que proporcionen a
I'orador informacié sobre la seva actuacié. Si aquest observa el llenguatge corporal del
public, veu que els receptors es mouen, consulten el rellotge o parlen entre ells, sap
que l'atencidé ha disminuit i que, si vol recuperar-la, haura de fer un gir al discurs. Si al
contrari, el public esta atent, amb la mirada fixa i somriu, tindra un indicador clar que
va per bon cami.

1.« Laveu. Es linstrument gracies al qual s’emet el missatge. Hi ha quatre
components de la veu que determinen la qualitat de la locucio: la intensitat o
volum, la velocitat o ritme, el to i I’articulacio.

* Cal evitar parlar amb un volum de veu insuficient o excessiu. Un volum massa baix
provocara en l'oient un sobreesfor¢c d'atencié i el cansament fara que abandoni
l'escolta; un volum massa alt, en canvi, es pot percebre com a agressiu i
intimidatori. Un volum mitja fara que els oients escoltin amb plaer. L’'orador ha de
trobar el ritme idoni —ni massa lent ni massa rapid—, el que permeta una millor
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comprensio, adequat a la dificultat del tema o al coneixement que en tenen els
destinataris.

Un ritme massa lent provoca sensacié de monotonia i és probable que l'oient es
distrega. Un ritme massa rapid és igualment dificil de seguir, perqué sovint va
associat a una mala pronunciacio i a una tensio nerviosa de l'orador. Per regular el
ritme del discurs és aconsellable fer alentiments en els moments clau o de
dificultat i pauses que remarquen mots o separin les idees. Aquests silencis
col-locats significativament son un dels principals recursos dels oradors experts,
perqué reflecteixen seguretat i permeten mantenir o recuperar l'atencié de
l'auditori.

Cal evitar un to monoéton i poc variat. Per aixd és important alternar frases amb
diferents tons i subratllar amb la veu les paraules clau. El bon comunicador ha de
pronunciar les sil-labes amb claredat, i per aixd ha de parlar a poc a poc Convé
evitar les formules buides, com "eh?", "eheeem", "aleshores", "no?", perqué si es
repeteixen molt arriben a distreure els oients. La manera de detectar-los és a partir
de la gravacio del discurs i I'escolta posterior. Una solucié per eliminar aquests tics
és substituir-los per pauses, que permeten respirar a I'orador i reflexionar al public.
La veu de l'orador ha d’embolcallar I'auditori: ha de parlar suaument i a un
ritme adequat, vocalitzant i articulant bé les paraules.

Els moviments del cos. Transmeten informacidé sobre les actituds i emocions del
ponent: la seva energia i sinceritat. Inclouen els gestos, els moviments de mans i
extremitats, les expressions facials i les postures. Els moviments han de ser
pausats, sense donar I'esquena a l'auditori. Parlar dret, amb el pes corporal
distribuit entre les dues cames permetra transmetre dinamisme, a la vegada que
afavorira la respiracid i la poténcia de la veu.

Activitat : Prepareu el guié per a la presentacié oral amb un suport visual.

Exemple d’esquema per al guio:

e Titol

* Introduccio:
4.1,
5.2.

* Arguments:
1.
2.
3.
4.

e Conclusio

Temps de I'’exposicidé: 3 0 4 minuts.
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Activitat : Suport visual: Petxa-kutxa o Prezi amb imatges, esquemes o0 mapes
conceptuals que presenten i reforcen la vostra argumentacié. Recordeu que les
diapositives no substitueixen el text de la presentacié siné que el guien i el
reforcen amb imatges o paraules clau. Exemple de presentacié sobre oratoria
persuasiva en Prezi: http://prezi.com/ilypayugkv4o/oratoria-persuasiva/

Prepareu el Petxa-kutxa o el Prezi amb unes 10 diapositives com a maxim per
a la proxima classe. En cada diapositiva es destacara només una paraula o
frase que presente la idea que heu d’explicar.

> Prepareu el guio per a la presentacié oral amb un suport visual: Petxa-kutxa o
Prezi amb imatges, esquemes 0 mapes conceptuals que presenten i reforcen la vostra
argumentacié. Recordeu que les diapositives no substitueixen el text de la presentacio
sin6 que el guien i el reforcen amb imatges o paraules clau. Exemple de presentacio
sobre oratoria persuasiva en Prezi:

http://prezi.com/ilypayugkv4o/oratoria-persuasiva/

4t taller: Assaig de I’exposicié i revisio final.

Activitat 1: Per distribuir el temps amb logica i eficacia cal assajar el discurs abans de
la presentacio. Amb el text definitiu i el material visual de suport es fara un assaig on
cada parella presentara una part de I'exposicié per comprovar el control de la mirada,
de la veu, les pauses, els moviments del cos, la postura, I'ordre de les intervencions.

Es gravaran tots els Petxa-kutxa o Prezi en una carpeta de l'ordinador de classe i
s’establira un ordre per la presentacié de les parelles que han d’exposar. Si cal fer
alguna modificacié del text o de les imatges per ajustar-se a les indicacions
establertes es fara i es deixara gravada la versié definitiva per a la presentacio.

Temps de I'exposicid: 3 0 4 minuts. Per distribuir el temps amb logica i eficacia és
recomanable que assageu el discurs abans de la presentacid. Reviseu també la
mirada, la veu i els moviments del cos.
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